


Veja quais 
oportunidades você 
vence, quais você 
perde (e para quem) 
e quais você recusou, 
classi�cadas por 
especialidade jurídica e 
fonte originadora.

Fornecido no formato de módulo SaaS que se sincroniza com os dados do seu InterAction, o 
InterAction Business Edge se concentra em quatro áreas essenciais para um desenvolvimento 
comercial bem-sucedido:

Capacitação e 
reforço

Enfoque e 
direcionamento

Responsabilização e 
supervisão

Medição e previsão

O InterAction Business Edge oferece o processo e as ferramentas para monitorar e administrar todas 
suas atividades de desenvolvimento comercial. Ele dá respaldo a atividades de busca de negócios, 
clientes em potencial, apresentação de lances, propostas, planos de desenvolvimento comercial em 
equipe, comitês e planos de desenvolvimento comercial individuais.

Ninguém tem tempo a perder. O Business Edge ajuda sua equipe de desenvolvimento comercial a 
concentrar-se nas atividades, contatos, buscas por negócios e compromissos que geram os melhores 
resultados. Com as informações certas na ponta dos dedos, você sabe onde se concentrar e como 
priorizar seu tempo, recursos e dinheiro.

A falta de responsabilização é frequentemente o elo mais fraco dos planos de desenvolvimento 
comercial.
O InterAction Business Edge facilita reuniões de controle realizadas pessoalmente com os 
recebedores de honorários para orientação e desenvolvimento comercial. Isso possibilita um 
controle para que você possa responsabilizar a equipe de atendimento ao cliente, os recebedores de 
honorários ou outras pessoas por aquilo que eles se comprometeram a cumprir com o plano.

Saiba como e por que você vence as causas� e tenha um número ainda maior de causas vencedoras. 
Por meio dos dados analíticos e painéis de desenvolvimento comercial, os escritórios de advocacia 
recebem as informações necessárias para medir o retorno sobre o investimento e fazer uma previsão 
das tendências. Os escritórios de advocacia bem-sucedidos potencializam este conhecimento para 
melhorar as atividades, processos e estratégias.

O InterAction Business Edge lhe oferece uma vantagem sobre a concorrência

Desde a venda cruzada de outros serviços para clientes atuais até a busca de negócios de clientes em potencial, 
com o InterAction Business Edge você saberá onde, quando e como ativar seus recursos da melhor maneira para 
obter uma vantagem sobre a concorrência.

www.lexisnexis-es.co.uk/our-solutions/interaction +44 (0) 133 226 2065

Saiba mais >
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